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Ker je stranka na prvem mestu.

Pri Porsche Slovenija boste naenem
mestu nasli vse, kar potrebujete

za elektri¢no prihodnost: resitve
MOON za polnilno infrastrukturo

in pridobivanje zelene energije ter
vrhunske elektri¢ne avtomobile.

Zakaj e-mobilnost? Ker se splaca.
Odlocitev za e-mobilnost prinasa
hotelirjem stevilne oprijemljive koristi,
od dotoka novih kvalitetnih gostov do
kakovostnej$e delovne sile.

Intervju: Gregor Jamnik

S prvim hotelirjem v drzavi smo se
pogovarijali o tem, kje so slovenski
hoteli, kam gredo in kako bi se morali
usmeriti?

Vsebina

12

Vase e-dileme

Zbrali smo odgovore na Stevilne
pomisleke in vprasanija, ki si jih
zastavljate hotelirji. Med njimi ni
tistega, kar bega vas? Vprasajte
strokovnjake znamke MOON.
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Intervju: Sara Fink

S koordinatorko e-mobilnosti pri
Porsche Slovenija smo se pogovarijali
o tem, kam se obrniti in kako
pravzaprav zaceti, ko razmisljate o
infrastrukturi za e-mobilnost, ter kaj
vse to potegne za sabo.
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Soba zadva

Za koliko bi vas gost napolnil svoj
elektri¢ni avto med bivanjem v vasem
hotelu? Dovolj, da bo z veseliem
izkoristil to moznost. Preverite!

22

Kaj je v ponudbi?

Iz ponudbe polnilnic znamke MOON
izberite tisto, s katero boste obogatili
ponudbo vasega hotela. Pri tem naj
vam svetujejo strokovnjaki MOON.

24

Hotel na sonéni strani Alp

Postanite energetsko samooskrbni

in izberite Cisto energijo s son¢no
elektrarno. Preverite, ali je to res prava
izbira za vas in kako hitro se vam
nalozba povrne.

28

Kaj pa denar?

Z Bostjanom Vidovi¢em in Borutom
Cresnikom, Porsche Finance Group
Slovenia, smo govorili o tem, kako

si lahko finan¢no olaj$ate nakup
polnilnice, lastne sonéne elektrarne,
hranilnika elektri¢ne energije, pa tudi
elektricnega vozila.
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Spi&polni

Ker je stranka
na prvem mestu.
Pri vas in pri nas.

Elektri¢ni avtomobili so prihodnost in ta prihodnost se je zacela Ze véeraij.
Iz dneva v dan se bo ve¢ gostov k vam pripeljalo z lastnim ali najetim
elektri¢nim avtomobilom, in ¢e jim boste med prenoditvijo v vasem hotelu
ponudili ¢ moznost polnjenja njihovega vozila, boste s tem lahko le
pridobili — obdrzali boste stare in hkrati pritegnili nove kvalitetne goste.

Ce bo imel voznik pri vas moznost, da med spanjem $e napolni baterijo
elektri¢cnega avtomobila in se zjutraj brez skrbi odpelje naprej, bo
vsekakor raje obiskal va$ hotel kot konkure¢nega, ki mu tega ne ponuja.
Ne boste mu namre¢ omogocili le polnjenja, ampak mu boste s tem

prihranili najpomembnej$o dobrino danasnjega dne — Cas.

Zato je moznost polnjenja elektricnega avtomobila v vasem hotelu tako
pomembna primerjalna prednost, ki pa bo zaradi iziemnega razmaha
elektri¢nih vozil v zelo kratkem ¢asu postala ni¢ manj kot standarden,
pri¢akovan del ponudbe, brez katerega tudi v hotelirstvu ne bo $lo. Bodite
med tistimi, ki bodo ta trenutek pri¢akali povsem pripravljeni.

Tako kot vi v sredi$€e poslovanja postavljate zadovoljstvo svojih gostov, se
mi trudimo za vas. Pri nas zato na enem mestu najdete vse, kar potrebujete
za elektri¢no prihodnost: resitve znamke MOON za polnilno infrastrukturo
in pridobivanje zelene energije za polnjenje elektri¢nih vozil ter seveda
sodobna elektri¢na vozila znamk Volkswagen, Audi, SEAT, CUPRA, SKODA
in Volkswagen Gospodarska vozila.

Dobro vemo, da odlocitev za vstop v svet elektricne mobilnosti ne dozori
¢ez no¢, zato smo za vas tukaj z nasveti in pomocjo Ze pri snovanju, nato
pri pripravi in nazadnje pri izvedbi resitev po vasi meri. Vabimo vas, da
se nam oglasite, pa Cetudi ta hip morda Se ne veste, kako se lotiti Siritve
svoje ponudbe na podrocje e-mobilnosti in na kaj vse je treba biti pri tem
pozoren.
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mobilnosti uspesno poslovati in se

razvijati, se bodo morala prilagoditi

novim okolis¢inam in vzpostaviti polnilno
infrastrukturo za elektri¢na vozila za svoje
stranke, lastne potrebe in zaposlene. To

Se kako velja tudi za slovensko hotelirstvo.
Katere so torej prednosti, ki vam jih prinasa
povsem preprosta odlocitev za lastno

polnilnico za elektricne avtomobile?



PRITEGNILI BOSTE NOVE IN OBDRZALI
STARE STRANKE

Izjemna rast Stevila novih potencialnih
gostov

Med 1. januarjem 2020 in 1. januarjem 2021 se je
Stevilo vseh registriranih avtomobilov v Slove-
niji povecalo za 0,5 odstotka, Stevilo elektri¢nih
pa za 83,4 odstotka. Na evropski ravni, Se po-
sebej v drzavah, iz katerih v Slovenijo prihaja
najve¢ gostoy, je rast Se vecja. Potovanja, po-
cCitek na poti, kratke pocitnice, vikend pobeg
iz vsakdanje rutine in celo klasi¢ne pocitnice,
pri katerih bivajo gostje v izbranem hotelu dalj
¢asa, so ob ¢edalje ve¢jem obsegu uporabe
elektri¢nih avtomobilov za osebne in poslovne
namene vse bolj povezani zmoznostjo polnje-
nja elektri¢nih vozil. Lastniki elektri¢nih vozil
namre¢ hotele izbirajo tudi oziroma predvsem
glede na to, ali lahko tam napolnijo baterijo
svojega avtomobila. Destinacije, ki jim te moz-
nosti ne ponujajo, zanje ne pridejo v postey, in

tega bi se morali hotelirji zavedati.

Turizem v SirSem smislu se z uveljavljanjem ele-
ktri¢ne mobilnosti spreminja v marsi¢em. Ce
gostje s klasi¢nim avtomobilom v ve&ini prime-
rov za¢nejo dopust, ko prispejo na destinacijo,
so uporabniki elektri¢nih avtomobilov tako re-
ko¢ na dopustu Ze s prvim kilometrom poti, na
kateri nacrtujejo postanke tam, kjer lahko poc-
nejo Se kaj drugega, ne le cakajo, da se jim na-
polnijo baterije njihovega elektri¢cnega vozila.

Doslej so se ob zgos€¢enem turisti€nem pro-
metnem toku v poletnih mesecih tranzitni go-
stje v Sloveniji ustavili le za nekaj minut, da so
dotocili gorivo v svoj avtomobil. Z elektricno
mobilnostjo se njihov postanek lahko podaljsa
na uro ali dve. Ob tem bo s¢asoma zasedenost
hitrih polnilnic ob avtocestnem krizu v prome-
tnih konicah velika, kar bo prineslo dodatno

izgubo ¢asa. Zato so uporabniki elektri¢nih
avtomobilov pripravljeni zaviti z glavne poti, saj
¢as polnjenja raje prezivijo na zanimivi lokaciji,
kjer je zasedenost polnilnic manj$a oziroma je

polnjenje elektricnih vozil rezervirano za goste.

Ponudniki turisticnih storitev v blizini meje, Se
posebej zahodne in severne, ki ju veliko lastni-
kov klasi¢nih avtomobilov prestopi tudi zato,
da napolnijo rezervoar za gorivo, bodo lahko
v prihodnje te goste v veliki meri zadrzali dalj
¢asa. Z gorivom se namre¢ nam najblizji tujci
oskrbijo v petih do desetih minutah, elektric-
ni avto pa se lahko polni tudi ve¢ ur. Glede
na to, da je cena storitev polnjenja elektric¢nih
avtomobilov oziroma elektricne energije v
Sloveniji ob¢utno nizja kot v Italiji in Avstriji, bo
z mnozi¢no elektricno mobilnostjo oskrba z
energentom za voznjo postala e bolj vabljiva
za klasi¢ne dnevne goste z druge strani meje.
Te dnevne migrante lahko hotelirji pritegnejo v
hotelsko restavracijo kot dnevne goste, poleg
hotelskih gostov. Kdor bo namre¢ ta veliki po-
slovni potencial znal obrniti sebi v prid, bo hitro
dosegel poslovno rast ob porajanju novih oblik
mobilnosti.

POVECALI BOSTE PRIHODKE

Vec gostov + daljsi postanki

Osnovni razliki med oskrbo s klasi¢nimi ener-
genti za voznjo in polnjenjem baterij elektric-
nega avtomobila sta Cas, ki je potreben za to,
in kraj, kjer je na razpolago ustrezen pogonski
vir. S klasi¢nimi gorivi se je mogoce oskrbeti
le na bencinskih servisih, z elektricno energijo
pa prakti¢no povsod. Treba je le postaviti pol-
nilnice, zaradi katerih se bodo gostje na loka-
ciji zadrzali dalj ¢asa. Tako bodo v ¢asu obiska
hotelov polnili elektricne avtomobile, s tem pa

bodo delezni boljSe uporabniske izkusnje kot s
klasi¢nim vozilom.

Hotelir, ki bo gostom zagotovil polnjenje, bo ne
glede na stevilo in pogostost polnjenj vsekakor
precej bolj povecal prihodke kot odhodke, po-
vezane s stroskom elektri¢ne energije, name-
njene polnjenju elektri¢nih avtomobilov. Tako
se bo nalozba vsestransko obrestovala — tudi
zato, ker boste s polnilnico za elektri¢na vozila
pridobili svojevrstno oznako kakovosti, ki vas bo
lo¢ila od drugih ponudnikov prenogitvenih stori-
tev. Zaradli te primerjalne prednosti bodo gostje
prav vas hotel izbrali kot cilj njihovega potovanja
oziroma kot namestitev na njihovi destinaciji.
Pripravljeni bodo odsteti za prenocitev ve¢ kot
za prenocitev v primerljivem hotelu brez polnil-
nic, saj se bodo z elektricno energijo oskrbeli
po obcutno niZji ceni kot na javno dostopnih
polnilncah, morda celo brezplacno, odvisno od
poslovne politike hotela.

Stranke z vecjo kupno mocjo

V trenutni zagonski fazi mnozi¢ne elektri-
fikacije cestnega prometa se za elektri¢ne
avtomobile sorazmerno pogosteje odlo¢ajo



uporabniki z vecjo kupno mocjo. Kdor jih zmore priteg-
niti, si bo zagotovil kakovostne stranke za svoje primar-
ne storitve.

Zmanjsanje lastnih operativnih stroskov

Ce boste za&eli uporabljati tudi elektri¢no sluzbeno vo-
zilo in ga polnili na svoji polnilnici, boste zmanjsali ope-
rativne stroske poslovanja ter hkrati gostom zagotovili
okolje brez hrupa in izpustov. Ce si boste polnilnico de-
lili z gosti in svoje avtomobile polnili vdnevnem ¢asu, bo
investicija $e bolj donosna.

POSTALI BOSTE OKOLJU PRIJAZNEJSI

Dokazite, da se zavedate okoljskih izzivov. Kdor se ele-
ktricne mobilnosti ne loti resno in konkretno, ne more
trditi, da razume pomen varovanja okolja v tem kriti¢-
nem casu velikih podnebnih sprememb. Sloveniji je tre-
ba zagotoviti trajnostni in sonaravni razvoj ter ji ohraniti
in dodatno potrditi status zelene turisti¢cne destinacije.
Kdor stavi na individualnega, buti¢nega gosta, se bo
v prihodnje $e toliko bolj srec¢eval z elektri¢no mobil-
nostjo, ki jo bo moral razumeti in lastnikom elektri¢nih
avtomobilov zagotoviti oskrbo z elektri€no energijo —
po moznosti s Cisto energijo, kakrSno denimo zagota-
vlja lastna son¢na elektrarna, ki vam jo lahko postavijo
strokovnjaki MOON.

Zaradi specifiénega poselitvenega vzorca in razpore-
ditve delovnih mest je velik del prebivalcev Slovenije
odvisen od avtomobila. Zato so okoljski izzivi urejanja
prometa najtesneje povezani z vzpostavitvijo mnozic-
ne elektromobilnosti. Bodite v prvih vrstah tovrstne
preobrazbe slovenske druzbe in okoljsko ozavesce-
nim gostom pokazite, da z njimi delite enake vrednote

in cilje.

Poslovanje hotela je iziemno tesno povezano s turistic-
no destinacijo oziroma okoljem, v katerem deluje. Kdor
skrbi, da naravno okolje, v katerem deluje njegov ho-
tel, ni obremenjeno s hrupom in izpusti, kar zagotavlja
elektri¢na mobilnost, bo dolgoroéno zagotovil poslovno

rast svoje dejavnosti, saj je prav to vse bolj iskana do-
dana vrednost ponudbe. A tudi za hotele v vecjih krajih
in mestih, ki so po pravilu prometna vozlis¢a poslovnih
poti oziroma popotnikov po zanimivih urbanih okoljih,
je vec€anije okoljske odgovornosti z zagotavljanjem pol-
njenja elektri¢nih avtomobilov neposredno povezano z

vecanjem poslovne ucinkovitosti.

PRITEGNILI BOSTE NOVO, BOLJ OZAVESCENO KAKO-
VOSTNO DELOVNO SILO IN OBDRZALI STARO

Skupne vrednote

Za obstanek in nadaljnji razvoj ter rast hotelirske dejav-
nosti je temeljnega pomena kakovostna in okoljsko oza-
vescena delovna sila. Ta toliko raje dela pri delodajalcu,
s katerim deli iste vrednote. Omogoc¢anje polnjenja ele-
ktricnih avtomobilov jasno pri¢a o tem, da je vsak zapos-
leni del okoljsko in podnebno ozaves¢enega kolektiva.

Manjsi stroski mobilnosti za vse

Okoljsko ozavescena delovna sila bo vse pogosteje
tudi sama uporabljala elektricne avtomobile. Ti so iz
dneva v dan tudi stroskovno vse bolj u¢inkoviti in ljudem
zagotavljajo nizjo ceno mobilnosti. Delodajalec, ki bo
svojim zaposlenim pomagal zmanjSevati mobilnostne
stroske, bo zato toliko bolj priljubljen in kakovostni kadri
bodo zanj rajsi delali. Polnilnice za elektri¢na vozila so
tako poleg oskrbe vozil vasih gostov in sluzbene flote
lahko na razpolago tudi vasim zaposlenim, ki jih upora-
bljajo za polnjenje elektri¢nih avtomobilov, s katerimi se
vozijo na delo.

Nova znanja, vecje kompetence

Uporaba sluzbenih elektri¢nih vozil vsekakor krepi po-
dobo naprednega delodajalca. Nova znanja, ki si jih za-
posleni pridobi ob komuniciranju z gosti, ki se pripeljejo
z elektriénimi avtomobili, in z lastno uporabo interne
polnilne infrastrukture, bodo v prihodnje vse bolj iskana.
Tako bo Zivljenje z elektricno mobilnostjo iz prve roke iz-
jemno pozitivna izkusnja za vse, ki bodo vklju¢eni vanjo,

Se posebej za zaposlene.



Potovanja, pocitek na poti,
kratke pocitnice, vikend
pobeg iz vsakdanje rutine
in celo klasiéne pocitnice,
pri katerih bivajo gostje v
izbranem hotelu dalj ¢asa,
so ob cedalje vecjem ob-
segu uporabe elektri¢nih
avtomobilov za osebne
in poslovne namene vse
bolj povezani z moznostjo
polnjenja elektri¢nih vozil.
Lastniki elektri¢nih vozil
namrec hotele izbirajo tudi
oziroma predvsem glede na
to, ali lahko tam napolnijo
baterijo svojega avtomobi-
la. Destinacije, ki jim te moz-
nosti ne ponujajo, zanje ne
pridejo v posteyv, in tega bi
se morali hotelirji zavedati.
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Odgovarja:

Gregor Jamnik

generalni direktor Best Western
Premier Hotela Slon in predsednik
Zdruzenja hotelirjev Slovenije
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»Postavite se
vvlogo gosta«

Hotelirstvo se je v zadnjih letih drasti¢no spremenilo, in to ne le zato, ker so se bistveno

preoblikovali turisti¢ni tokovi, ampak tudi zato, ker so se spremenili gostje in njihove

potrebe. Vse bolj je zanje pomembno, da nastanitve, za katere se odlocijo, ponujajo

trajnostne in zelene resitve. Mednje spada tudi moznost polnjenja elektri¢nega avtomobila.

Kje so slovenski hoteli, kam gredo in kako bi se morali usmeriti? O tem smo se pogovorili

z Gregorjem Jamnikom, generalnim direktorjem Best Western Premier Hotela Slon in

predsednikom Zdruzenja hotelirjev Slovenije.

Ali drzi, da ekoloski vidik delovanja in poslova-
nja hotelov prihaja vse bolj v ospredje?

Da, tudi slovenska strategija razvoja turizma zelo
poudarja trajnostni vidik. Navsezadnje je temelj-
ni slogan turizma v Sloveniji »Zelena. Aktivna.
Zdrava.«. In strategija vse hotelirje in ponudnike
turisti¢nih storitev uci, kako gostom proaktivno
ponujati zelene resitve in jih o njih tudi pouditi.
Slej ko prej se potem tudi gostje zaénejo vesti
tako. In temu primerno seveda tudi povpraseva-
nje po teh storitvah raste.

Torej sta ekoloskost in trajnostna naravnanost
vse mocnejsi dejavnik pri gostovi izbiri?

O tem potekajo razlicne $tudije in mnenja so
deljena. Gost je Se vedno precej sebicen in na
prvo mesto praviloma postavlja lokacijo ter raz-
merje med ceno in kakovostjo. Kaj pa je skrito v

kakovosti, no, tu pa Ze lahko govorimo o pome-
nu bogastva ponudbe. Del¢ek tega bogastva je
lahko zelena naravnanost. Vsak gost ima svojo
definicijo kakovosti, vsak ima svoja pri¢akova-
nja. Nekateri so zeleno usmerjeni, drugim je po-
membnejse udobje. Te vrednote so zelo razli¢-
ne. Ampak tudi hotelirji lahko postopoma skozi
svoje delovanje goste poucujemo, da trajnostna
naravnanost postaja nova dodana vrednost v
hotelirstvu. In veste, dejansko je dober obcutek,
ko s svojo odlocitvijo nekaj naredis za okolje. Ko
potujem, tudi sam rad izberem zelene koncepte.

S tem so povezani tudi e-mobilnost, dosto-
pnost e-polnilnic in posredno pridobivanje
sonéne energije.

Seveda, vendar e-mobilnost sama po sebi ni
dovolj, dokler ne ponudimo tudi zelene energije.

Na tem podro&ju moramo v Sloveniji $e veliko
investirati v vetrne in son¢ne elektrarne. Sam
sicer e vozim avtomobil na klasi¢ni pogon, si
pa zelim kupiti vsaj hibridnega, ¢e Ze ne elek-
tri¢nega, ker imam odnos do narave in planeta.
Tudi kot direktor hotela sem naklonjen takim
idejam. Hotelu Slon so Ze pred leti kot prvemu
v Sloveniji ponudiili elektri¢no polnilnico na dveh
parkiris¢ih pred njegovo stavbo, ko se je tam
$e lahko parkiralo. To se nam je Ze takrat zdela
dobra marketinska prednost pred drugimi, ki te
moznosti niso imeli.

Fotovoltaika je dolgoro€na investicija v razbre-
menitev omrezZja.

Se strinjam. Posebno pa me veseli, da je tudi
subvencij za namestitev fotovoltaike ter nakup
elektri¢nih vozil in sistemov za polnjenje veliko. V
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novi strategiji je ogromno moznosti za ¢rpanje
evropskih sredstev. Spodbujam in pozdravljam
kar se da obsezno uporabo teh sredstev. Tudi
mi jih bomo pri 25-milijonski obnovi hotela Slon
dodobra izkoristili. Razmisljamo tudi o fotovol-
taiki, moramo pa izrac¢unati, ali je na nasi loka-
ciji dovolj sonca tudi v meglenih zimah. So pa
v Sloveniji bistveno bolje osonc¢eni deli, kot je
Ljubljana. Vsekakor bi si Zelel, da bi se kolegi
tam, kjer so moznosti za to smotrne in ekono-
micne, tudi odlogili za fotovoltaiko in druge ze-
lene resitve pri renovacijah in novogradnjah. S
tem ne bi bili ve¢ popolnoma odvisni od drugih

virov.

Kako pa je zelenimi resitvami v hotelih po
svetu? Ali denimo novozgrajeni hoteli ze na
zacetku nacrtujejo polnilnice ali celo son¢ne
elektrarne, ker vedo, da se vlozek veckratno
povrne z dobrimi ocenami in veéjim prilivom
gostoy, ki jih ta ponudba zanima?

Mislim, da bi moral vsak nov hotelski objekt na
parkiris¢u imeti tudi polnilnice. Te so nac¢eloma
vedno v nacrtu, ko je govor o prenovah parkiris¢
in garaznih hi§ — tako v svetu kot tudi v Sloveniji.
Vsekakor bi se ¢udil, ¢e tega ne bi nacrtovali za
vse nove projekte.

Kje pa smo v Sloveniji v primerjavi s svetom po
e-razvitosti, ko govorimo o hotelih?

To, da je Slovenija pri repu Evropske unije po rabi
elektri¢nih vozil, se odraza tudi pri opremljenosti
hotelov s tovrstno infrastrukturo. Oc&itno pri nas
$e ni polne zavesti o pomenu iskanja alterna-
tivnih virov energije. Ne vem, ali se no¢emo iz-
obraziti, nam preprosto manjka znanja ali pa
preslabo razglaSamo pomen tega. Ampak v
spremembe nas silijo tuji gostje. Slovenija ima
izrazito tujski turizem. V Ljubljani ga je 95 odstot-
kov in nedvomno nam tujci narekujejo razvoj.
Ljudje, ki kupujejo elektricne avtomobile, so po
mojih izkusnjah visje izobrazeni in imajo tudi
vecjo kupno mo¢. Hotelirji, ki se taknim gostom
nocejo ali ne znajo prilagoditi, izgubljajo velik po-
tencial. In kar je $e hujSe, tega se velikokrat niti
ne zavedajo.



Torej gostje povprasujejo po moznostih e-pol-
njenja. Kako pomemben del dobre storitve je
to?

Seveda povprasujejo. Ne samo da povprasujejo,
ali imamo to moznost. Gostje preprosto pridejo
z elektri¢nim avtomobilom, nam predajo klju¢e
in pricakujejo, da jih bo Zjutraj pricakal avtomobil
s polno baterijo. Sploh ne vprasajo, ker je zanje
samoumevno, da imamo to moznost. In vso pra-
vico imajo to pri¢akovati. Postavite se v viogo
gosta. Ce pride z elektri¢nim avtomobilom iz
Miinchna, ima prazno baterijo. Dejstvo je, da jo
mora napolniti. Lahko sedi na bencinski postaji,
pije dolge kave in ¢aka. A ¢e gre naslednje jutro
na pot, mora biti spocit in potrebuje polno bate-
rijo. Nikakor si ne zeli, da bi zjutraj moral razmi-
$ljati, kje jo bo napolnil. Veste, hotelirji stremimo k
stoodstotnemu zadovoljstvu gosta. Ko ta pri nas
prenoci, ko nam zaupa intimo svojega spanja,
prehranjevanja in umivanja, se moramo potrudi-
ti, da iz naega hotela odide tako zadovoljen, da
se bo e vrnil. Ce se usede v avtomobil in nje-
gova baterija ni polna, bo ta slab obcutek brez
dvoma povezal s hotelom.

In taksni gostje bodo zaceli gravitirati drugam,
kjer bodo njihove potrebe zadovoljene.

Tako je, in tega si seveda ne Zelimo. Taka storitev
je vendar del dobre hotelske izkusnje. Tudi ¢e je
v Sloveniji e vedno majhen odstotek imetnikov
elektri¢nih vozil, je teh na drugih obmogjih Evro-
pe tudi dvajset ali ve¢ odstotkov. To pa nikakor
ni ve¢ zanemarljiv del populacije, ki jo nagovar-
jamo. Ce imate sto gostov, je tako povsem mo-
goce, da jih bo od teh dvajset potrebovalo pol-
njenje baterije. Ce tega nimas, izgublja$ veliko
poslovnih priloznosti, polozaj na trgu in konku-
ren¢no prednost. lzgubljas jih zato, ker se te gost
posledi¢no izogne. Ali pa jih izgublja$, ker gost
tako ali tako pricakuje, da ponujas to storitev, pa
nato doZivi razocaranje, ker je ne. In to je $e huj-
$e. No, na naso sreco — polnilnih postaj namre¢
zaradi prometnega rezima pred hotelom ne
moremo namestiti sami — je Ljubljana tako raz-
vita, da ima vsaka druga ulica ze nekaj parkirnih
mest za polnjenje.

Je pa situacija z javno dostopnimi polnilnica-
mi zunaj Ljubljane precej drugacna. So prav
zato toliko pomembnejse polnilnice v hotelih
v manjsih krajih?

Ce je v Ljubljani vedno mogog&e polniti v sose-
dnji ulici, pa v tako imenovanih prosto¢asnih
resort hotelih, ki so stran od urbanih sredis¢, te
moznosti ni. Tam je Se toliko vedji pritisk gostov
na hotelirja, da ima tudi to urejeno v svoji hisi. To
bi moraliimeti v mislih.

Kateri tipi hotelov pa se bolj odlo¢ajo za po-
nudbo e-polnilnic in fotovoltaiko? Navsezad-
nje so moznosti polnjenja in tudi fotovoltaike
finanéno zelo dostopne, sploh s subvencijami.
Se vedno se za to najpogosteje odlogajo pros-
to¢asni resort hoteli, v blizini katerih ni druge
moznosti polnjenja. Morda se za to malo manj
odlo¢ajo mestni hoteli, ker se zanasajo na
mestno javno polnilno infrastrukturo. Ampak ni
nujno, da imajo vsi objekti hitre polnilnice, ki jih
je ponekod tezko prikljucitina omrezje. V hotelu,
v katerem gost zagotovo prezivi najmanj osem
ur, povsem zadosca obi¢ajna, pocasnejsa pol-
nilnica, ki se brez tezav priklopi na elektri¢cno
infrastrukturo. Vsem hotelirskim kolegom, ki
jim elektropodietja zavrnejo idejo o hitrih polnil-
nicah, predlagam, da se preprosto odlocijo za
osnhovne razli¢ice polnilnic. Na bencinski rpalki
ne bos ¢akal osem ur, ko bivas v hotelu, paimas
¢asa za polnjenje vec kot dovolj.

Koliko odstotkov gostov paima v resnici potre-
bo po polnjenju elektricnega avtomobila?

Podatka o tem za Slovenijo nimamo, a v ¢asu
pandemije se je zgodil zanimiv preskok. Slo-
venski turizem je postal popolnoma odvisen od
gostov, ki prihajajo iz bliznjih drzav in regij,into z
avtomobili. To je straganski obrat. Ce smo pred
pandemijo Se leta 2019 v Ljubljani in na Gorenj-
skem imeli kar 70 odstotkov gostov, ki so prisli z
letalom, in le 30 odstotkov gostov, ki so pripo-
tovali z avtomobili, danes, po samo slabih dveh
letih, kar 90 odstotkov gostov pride z avtomo-
bilom. In to velja tudi za Ljubljano, ki ima v blizini
mednarodno letalis¢e. V drugih regijah brez le-
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tali$¢a pa je ta delez blizu stotih odstotkov. To je
pokazatelj, da je treba o zadovoljevanju potreb
avtomobilskih gostov resno razmisljati. Nimamo
hitrih vlakov, nimamo nadomestila v letalstvu.
Postali smo v celoti odvisni od regijskega gos-
ta, ki prihaja z avtomobilom. To je nov trend od
poletja 2020. In verjetno bo tako ostalo $e dolgo
Casa, tudi ¢e se pandemija konc¢a. Okrevanje
globalnega turizma bo namrec trajalo Se leta.
Treba se je posvecati gostu, ki pride k nam. Inta
zdaj praviloma pripotuje z avtomobilom.

Verjetno posvecanje gostu zahteva tudi nepre-
stano analiziranje njegovih zelja in potreb.
Absolutno, sicer zaspi$ in postane$ samoza-
dosten. Pri nas nenehno is€¢emo resitve, se
pogovarjamo z gosti ter sledimo njihovim potre-
bam in pricakovanjem. Tudi sam veliko potujem
in obiskujem dobre hotele. Zato z razmisljanja
hotelskega menedzerja, ki mora zastopati inte-
res kapitala in izpolnjevati pri¢akovanja lastni-
kov, znam preklopiti na razmisljanje in vlogo
gosta.

Ste zahteven hotelski gost?

Precej. No, morda ne toliko zahteven, bolj raz-
vajen. Rad imam lepe hotele, obsezno in kako-
vostno storitev, vée¢ mi je, da me kdaj presene-
tijo s kaksno malenkostjo, z drobnimi detajli. Ni
treba, da je vse v zlatu in marmorju, samo fino
mora biti. Veste, kaj je najpomembnejse? Da so
ljudje prijazni. Le na tak nacin lahko pri¢arajo
fantazijski svet hotelirstva. V tem svetu skrbimo
za gosta in mu strezemo z vseh strani, ugodimo
skoraj vsemu, kar si zazZeli. Za to je gost priprav-
lien placati. To je filozofija hotelirstva: pricarati
gostu izkusnjo, ki je lahko tudi nepozabna ali
pa vsaj zelo dobra. Gost se mora pocutiti dru-
gace, po moznosti bolje kot doma, ker je to tudi
namen njegovega bivanja v hotelu. Pri njem
ustvarjamo potrebo, da nas obis¢e — ker mu
postrezemo bogat zajtrk, mu vsak dan pocis-
timo sobo, zamenjamo posteljnino, ponudimo
luksuzno kozmetiko, skuhamo najboljso kavo in
ja, tudi napolnimo baterijo njegovega elektric-
nega avtomobila.



E-dileme

Prvi korak je preucitev trenutnega sta-
nja in doloditev potreb (Stevila polnil-
nic glede na velikost hotela in Stevilo
gostov). Pri tem je treba upostevati
vse vidike, tako potrebe gostov in
njihovih vozil kot tudi trenutne in pri-
hodnje potrebe zaposlenih in samega

Dopolniti ponudbo s polnilnicami ze zdaj,

pocakati Se kaksno leto, dve ali preprosto
poslovati naprej po starem? O kak$nih
zneskih pravzaprav govorimo in ali se ta
investicija sploh povrne? In kaj, Ce gre

kaj narobe? Zbrali smo nekaj konkretnih
vprasanj in pomislekov slovenskih hotelirjev
ter odgovorili nanje s pomoc¢jo Dusana

Lukica, vodje projekta Nova mobilnost v

Porsche Slovenija.

Stevilo prodanih elektri¢nih vozil v Sloveniji
se hitro povecuje in to, da na parkiriS¢u
ne opazite elektrificiranih gostov, v resnici
pomeni, da ti ne prihajajo k vam, ker
nimate moznosti polnjenja. Raziskave med
uporabniki elektri¢nih vozil so namre¢
pokazale, da ti moznost polnjenja v vse ved;ji
meri postavljajo med izkljucujoce pogoje za
obisk hotela — ¢e nima moznosti polnjenja,
ga pac¢ ne obiscejo. Seveda to ne velja
vedno, a ko gre za izbiro med dvema ali ve¢
sicer (po ponudbi, cenah ...) primerljivimi
lokacijami, izbirajo tiste z moznostjo

polnjenja. In taksnih gostov in izbir je vse vec.

Ob tem je treba'.poudariti, da ni dovolj, da le
postavite polnilnice. Prakti¢no nujno je, da jih
vkljucite v zaledni sistem ponudnika polnilnih
storitev, na primer MOON charge, saj bodo
tako uporabniki v namenskih aplikacijah
videli, da ponujate moznost polnjenja, in
hkrati tudi vedeli, da bodo pri vas lahko
brez tezav polnili svoje vozilo (ne glede na
to, ali se odlocite za placljivo ali brezpla¢no
polnjenje). Postavitev lastne polnilnice bo
izboljSala tudi izkusnjo uporabe vasih

(sluzbenih) elektri¢nih vozil, na primer ===

za dostavo, saj bo polnjenje cenejse in
bolj preprosto. In z uporabo elektri¢nih vozil
lahko stroske voznega parka mocno znizate.
Prihranki lahko ve¢ kot pokrijejo ceno
postavitve polnilnice.

podijetja (oskrbe), pa tudi ekonomske,
marketinske in komunikacijske uc¢inke
projekta za hotel in lokalno skupnost.
Vkljugiti je treba tudi druge akterje
(npr. ob¢ino), ki bi morali sodelovati pri
razvoju e-mobilnosti v skupnosti. Ob
tem je treba upostevati tudi to, kaksna

je energetska infrastruktura na lokaciji.




Postavitev polnilnic za elektri¢na vozila
seveda povzroci dodatne stroske, ki pa
so v primerjavi z drugimi stroski poslo-
vanja nizki, Se posebej glede na dodano
vrednost, ki jo takSna postavitev prinese.
Polnilnice nimajo predvidenega rednega
vzdrzevanja in so zelo zanesljive, pa tudi
stroSek elektri¢ne energije zanje ni visok.

Edini opazen strosek je postavitev pol-
nilnice, ta stane (brez DDV) nekje od ti-
soc¢aka in pol evrov naprej, odvisno od
tega, kako zahtevna je montaza, torej ali
je polnilnico mogo¢e namestiti nekam
na steno, do koder je treba potegniti le
nekaj metrov kabla, ali pa so potrebna

vecja dela (na primer izkop za kable do
parkiri$ca, postavitev temeljev, nosilcev).
MOON-ovi strokovnjaki vam bodo po
ogledu lokacije lahko pripravili natan¢en
izraCun stroskov.

V vsakem primeru pa velja, da se znesek,
ki ga odstejete za postavitev polnilnice,
razdeli na nekaj let, kar mesecni strosek
brez upostevanja energije zniza na od
30 evrov na polnilnico, pri c¢emer sta ze
vkljuceni storitev klicnega centra MOON
charge za stranke in moznost zaracu-
navanja polnjenja. Ob tem pa izkusnje
kazejo, da ni treba, da je polnjenje brez-
plac¢no, saj uporabniki zelijo predvsem to,
da imajo moznost polnjenja.

To ne drzi. Le poskrbeti je treba, da
bodo vase polnilnice vklju¢ene v zaled-
ni sistem ponudnika polnilnih storitev,
na primer MOON charge, saj bodo tako
uporabniki v namenskih aplikacijah vi-
deli, da ponujate moznost polnjenja, in
hkrati tudi vedeli, da bodo pri vas lahko
brez tezav polnili svoje vozilo (ne gle-
de na to, ali se odlocite za placljivo ali

brezplaéno polnjenje). Ce poleg tega
obvestilo, da ponujate polnjenje, obja-
vite na spletni strani vaSega podijetja
in na druzbenih omrezjih, je to dovolj.
Lastniki elektri¢nih vozil namre¢ hitro
opazijo lokacije, ki ponujajo moznost
polnjenja, informacije o tem pa se tudi
takoj razsirijo na druzbenih omrezjih v
skupinah uporabnikov elektri¢nih vozil.
Pomembno je torej le, da so polnilnice
vidne v namenskih aplikacijah in je in-
formacija o moznosti polnjenja pri vas
takoj opazna na spletni ali Facebook
strani vasega podijetja.



Glede tega vam res ni treba skrbeti. Ce
boste polnilnico, sonéno elektrarno ali hra-
nilnik elektricne energije kupili pri znam-
ki MOON, vam bo pomo¢ na voljo vedno,
ko jo boste potrebovali. Asistenca MOON
charge vam je na voljo 365 dni v letu, 24 ur
na dan.

Ce na primer polnilnica na vasi lokaciji za-
radi kakrsnega koli razloga ne bi delovala,
lahko v asistenénem centru takoj preverijo,

MOON pomeni povezljivost. Sistemi MOON se
namre¢ lahko povezujejo z drugimi zalednimi
sistemi in sistemi za zaracunavanije. Po potrebi
pa izdelamo tudi reSitve za povezavo z drugimi
sistemi (npr. lojalnostnimi karticami) ali pa vam
skupaj z zunanjimi partnerji ponudimo kar ce-

lovito resitev na kljuc.

Asistenca MOON charge je na voljo vse
dni v letu, 24 ur na dan.

Klici iz Slovenije: 080 18 98
Klici iz tujine: 00386 1 5825 029
e-posta: moonpower@porsche.si

kaj se z njo dogaja, vkljucijo polnjenje na
daljavo ali pa polnilnico ponovno zazene-
jo, da odpravijo tezave. In to lahko storijo
takoj. Hkrati pa se zavedajo, da je za stran-
ko pomembna ¢im hitrejSa neposredna
pomoc. V primeru tezav pri polnjenju tako
uporabnik o tem ne bo spraseval vas, tem-
vec bo klical v klicni center MOON charge,
kjer mu bodo pomagali, ne da bi vi s tem
imeli dodatno delo. Enako velja, ¢e bi se na
klicni center obrnili vi sami: ko jih poklicete,
vas ne bodo posiljali naokrog, ampak vam
bo v veliki ve€ini primerov ze svetovalec
dal odgovore oziroma poskrbel za odpra-
vo tezave.




Za nemoteno uporabo elektri¢nih vozil je glede
na $tevilo gostov in drugih uporabnikov (zapo-
slenih) treba zagotoviti zadostno Stevilo polnil-
nic. Stevilo polnilnic je treba povedati, ko so te
zasedene ve¢ kot 60-odstotno oziroma pride
do situacije, da so zasedene vse polnilnice.

Polnilnice morajo biti pametne in povezane v

zaledni sistem ter omogocati tudi gostovanje

uporabnikom ¢im ve¢ ponudnikov polnjenja iz
EU. Upravitelj polnilnic mora ves ¢as zagota-
vljati tudi klicni center za pomo¢ uporabnikom
in redno servisiranje ob okvarah. Vse te pogoje
izpolnjujejo polnilnice MOON, vklju¢ene v sis-
tem MOON charge. Za vecino potreb zados-
tujejo klasi¢ne (pocasne) polnilnice s trifaznim
izmeni¢nim tokom (AC) z mocjo 11 kilovatov na
priklju¢ek. Ta mo¢ je ve¢ kot zadostna (v res-
nici jo lahko $e znizate), da se elektriéni avto,
tudi e je bil ob prihodu gosta popolnoma
prazen, ¢ez no¢ napolni in gosta zjutraj prica-
ka pripravljen za nadaljevanje poti ali izlete po
okolici.

O tem, kateri model je najboljsi, se odlo¢imo sku-
paj glede na okolis¢ine, vase zelje in potrebe. Ob
tem se seveda lahko zagotovi tudi to, da imajo
vasi gostje ugodnejSe pogoje uporabe od mimo-
idocih, kar omogoca nas zaledni sistem.

Zaledni sistem je sistem, v katerega so vklju-
¢ene polnilnice — prek zi¢ne spletne povezave,

" brezziénega omreZja Wi-Fi ali LTE-povezave s

spletom. Sistem omogoca nadzor in upravljanje
polnilnic na daljavo, prijavo uporabnikov, zaracu-
navanje polnjenja, nastavljanje tarif za polnjenje ...
Pomembno je, da ima upravljavec polnilnic za-
ledni sistem, ki je zdruZzljiv s ¢im ve¢ ponudniki
polnilnih storitev, torej s sistemi, ki imajo uporab-
nike in jim izdajo kartice/aplikacijo ter poskrbijo
za zarac¢unavanje polnjenja uporabnikom na
podlagi obracuna, ki jim ga poslje zaledni sistem

upravljavca polnilnic.

Postavljanje polnilnic brez vkljucitve v povezan
zaledni sistem s klicnim centrom in povezav
z drugimi sistemi mo¢no odsvetujemo, saj bo
povezanost polnilnic kmalu, kot je videti, tudi
sistemska zahteva drzave. Vse to lahko resite s
preprosto vkljucitvijo polnilnic v zaledni sistem
MOON charge. Ob tem je mogoce tudi to,

da so nekatere polnilnice namenjene

le vasim gostom, nekatere pa vsem

‘T"

uporabnikom.



Odgovarja:
Sara Fink

koordinatorka projekta
e-mobilnost pri Porsche Slovenija
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Sara Fink, magistrica strojnistva ter velika navdusenka
nad avtomobili in novimi tehnologijami, se v podjetju
Porsche Slovenija kot koordinatorka e-mobilnosti
ukvarja z nac¢rtovanjem in implementacijo trajnostnih
energetskih in infrastrukturnih resitev ter vodi ves proces

od povprasevanja do izvedbe posameznega projekta.
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Hipoteti¢na situacija: v naSem hotelu razmisljamo o lastni
polnilnici. Kje naj zaénemo? Kako vemo, kak$no polnilnico
potrebujemo, ali pride za nas v postev tudi hranilnik elektric-
ne energije, lastna son¢na elektrarna ...?

Potem ko se nam oglasite, bodisi po spletu ali pri katerem od
trgovcev v pooblaséeni prodajni mrezi znamk, ki jih v Sloveniji
zastopa Porsche Slovenija, z vami nadaljujemo individualno.
To pomeni, da poglobljeno upoStevamo vse dejavnike, ki pri
vas vplivajo na polnjenje e-vozil. Analiziramo va$o lokacijo in tip
obiskovalcev oziroma gostov. Morda vas hotel stoji ob bolj tran-
zitni poti in bo zaradi tega potrebna tudi hitra polnilnica. Gost se
tako lahko pri vas ustavi za kavico ali kraj$e kosilo in vtem ¢asu
zelo hitro napolni svoje vozilo. Ker pa hotelski gostje seveda pri
vas ostajajo tudi ¢ez no¢, navadno priporo¢amo obicajne pol-
nilnice na izmenicni tok, saj se na njih vozila lahko polnijo dlje.

Ce se odlogite za postavitev sonéne elektrarne na vasem objek-
tu, lahko proizvajate lastno zeleno elektri¢no energijo, hkrati pa
si Se znizate strosek za elektriko. Odlocite pa se lahko tudi za
namestitev hranilnika elektri¢ne energije MOON. Hranilnik elek-
tricne energije je primeren predvsem za zmanjsevanje koni¢nih
obremenitev. Lahko ga napolnite s presezki energije, ki jih proi-
zvaja soncna elektrarna, ali pa v ve€¢ernem Casu, ko je elektrika
iz omreZja cenej$a. Tako si zagotovite, da ste skoraj popolnoma
neodvisni od elektri¢nega omreZzja.

Seveda pa je treba tudi preveriti, kakSne so pri vas elektricne in-
Stalacije oziroma kako je z obstojeco infrastrukturo na objektu.
Ze v prvem koraku torej lahko od nas dobite kljuéne informacije
in takoj vam postane jasno, da za svetovanje, odlocitev za pri-
merno instalacijo, namestitev in zagon polnilnice ne potrebuje-
te stevilnih dodatnih poti.

Koliko informacij vam mora dati stranka v prvem koraku?
Vsak podatek, ki nam ga sporocite, je seveda dobrodosel, da

spoznamo zacetno stanje: kak§ne moznosti za postavitev pol-
nilnice, lastne son¢ne elektrarne, morda tudi hranilnika elek-
tri¢ne energije imate v hotelu in podobno. To nam pomaga, da
lahko za¢nemo ¢&im hitreje pripravljati teren. Za optimalen pre-
gled nad nasimi projekti smo zasnovali orodje MOON booking,
na katero je vezano tudi vodenje projekta, tako da vselej vemo,
na kateri to¢ki procesa smo. A za stranko je res najpomemb-
nejse to, da se projekt lahko za¢ne takoj. Razumemo, da je ob
vrhunski kakovosti proizvodov pomembna tudi nasa vrhunska
storitev, k njej pa sodi tudi to, da se hitro odzovemo.

Pri stranki pred pripravo konkretne ponudbe za resitve, prila-
gojene posameznemu primeru, opravite pregled na objektu.
Tako je. Home check oziroma po slovensko preverjanje loka-
cije imenujemo postopek, v katerem pred kakréno koli imple-
mentacijo resitev in proizvodov znamke MOON pregledamo
obstojece stanje na objektu. Pri tem preverimo elektri¢ne in-
Stalacije, infrastrukturo ... in na podlagi tega stranki svetujemo
ter pripravimo zanjo najustreznej$o resitev glede na konkre-

tno situacijo.

To je seveda naloga za strokovnjake.

Vsekakor. Zelo skrbno smo izbirali nase partnerje za izvedbo
del. Preverjali smo njihove reference in znanja, zdaj pa skrbi-
mo za njihovo redno izobrazevanje, zato da res do potan-
kosti poznajo ne le svoj posel, ampak tudi vrhunske proizvo-
de znamke MOON. Tudi tu minimaliziramo delo za stranko,
saj ponujamo izvedbo na klju¢. Pri tem nacrtujemo, da bodo
v prihodnje podjetja, v katerih za to ne bodo imeli lastnih
resursov, pri nas dobila tudi storitev upravljanja.

So obi¢ajno potrebni kaksni vecji gradbeni posegi?

Pri na¢rtovanju lokacije polnilne postaje je treba upostevati,
da mora ta stati na vidnem in dostopnem mestu. Seveda po-
membno vlogo igra tudi druga, Ze obstojeca infrastruktura
objekta, v katero ob gradnji indtalacij za proizvode MOON
skuSamo ¢im manj posegati, in ¢e je le mogoce, uporabi-
mo morebitne predpripravljene cevi in podobno. V vsakem
primeru pa ne glede na to, ali je bil poseg vediji ali manjsi,
poskrbimo, da lokacijo vrnemo v prvotno stanje.

Koliko ¢asa pa traja, da za¢ne polnilnica pri stranki de-
jansko delovati?

Pri znamki MOON smo hitri. Potem ko se dogovorimo oziro-
ma skupaj ugotovimo, kaj potrebujete, so pravzaprav $e naj-



bolj zamudni uradni postopki, pri soncni elektrarni na primer
obravnava vloge in pridobivanje dovoljenja za priklop pri
elektrodistributerju. Temu lahko sledi vioga za subvencijo pri
Eko skladu. Tu gre za postopke, ki lahko trajajo nekaj mese-
cev, sama instalacija pa je, ¢e ne gre za res obsezne zade-
ve, precej hitrej$a. Ce potrebujete resitev za dom ali manjse
podijetje, je montaza po navadi dokonc¢ana v enem dnevu.

KolikSen sploh je strosek polnilnice in njene vgradnje?
Cena pametne polnilnice, ki omogo¢a samodejno regula-
cijo moci polnjenja glede na druge porabnike, skupaj s pre-
verjanjem lokacije, osnovno namestitvijo, konfiguracijo in
meritvami znasa okoli 1800 evrov brez DDV. Taksno polnilno
postajo je mogoce vkljugiti tudi v nas sistem MOON charge
za upravljanje javnih polnilnic in zaracunavanje polnjenja.
Seveda pa lahko hotel na lastni polnilnici v sklopu svojih sto-
ritev gostom ponudi tudi brezpla¢no polnjenje.

Kaj pa drugi stroski? Koliko nas potem taka polnilnica sta-
ne na leto?

Obicajna polnilnica, ki je namenjena daljSemu, vecurne-
mu polnjenju elektri¢nega vozila, ne potrebuje posebne-
ga letnega vzdrzevanja. Znesek, ki ga placa hotel, ko gost
uporabi elektri¢no polnilnico in na njej polni svoje vozilo, je
preprosto stro$ek porabljene elektrike v kilovatnih urah —
kot pri vseh drugih porabnikih na objektu. V povprecju vozi-
la v eni uri porabijo 11 kilovatnih ur elektri¢ne energije. Mo¢
polnilnice je mogoce tudi ustrezno zmanjsati ali pa dinamic-
no prilagajati med ve¢ polnilnicami in porabniki v objektu,
tako da je poraba elektrike ¢im bolj optimalna.

Priporocljivo je, da se polnilnice, ki stojijo pred hotelom,
vkljugijo v sistem upravljanja javnih polnilnic, kot je nas
MOON charge. Tako se uporabniku polnjenje zaracuna po
ceni na kilovatno uro, ki je visja od vase nabavne cene ele-
ktrike, hkrati pa mu je ves ¢as na voljo na$ kontaktni cen-
ter, na katerega se lahko obrne, ¢e ima pri polnjenju tezave.
Tako del bremena upravljanja polnilne postaje prevzamemo
mi. Na podlagi opravljenih polnjenj vam mesec¢no izplac¢amo
prihodek, sami pa ga lahko tudi transparentno spremljate
v zalednem sistemu polnilne postaje. Z vkljucitvijo v sistem
MOON charge pa se izbolj$a tudi obiskanost vasega hotela,
saj je lokacija vase polnilne postaje vidna vsem uporabni-
kom, ki uporabljajo sistem ali pa do njega dostopajo prek
tujih ponudnikov.

Spi&polni

Oddajte povprasevanije za storitve MOON in se narocite
na pregled na vasi lokaciji, ki je potreben za pripravo
natan¢ne ponudbe za vas konkreten primer.

Oddaja povprasevanja:

Vec informacij o ponudbi MOON:

Brezplacni telefon:




Vi jeste,
oni se polnijo

I1zbor elektri¢nih
avtomobilov iz ponudbe

znamk, ki jih zastopa
"‘ s P I

Porsche Slovenija.

sladko spi?

Audi e-tron
-
- -

Obicajna polnilnica

Volkswagen ID.3 Volkswagen ID.4
do + 386 km do +400 km
SKODA ENYAQ iV Audi e-tron

do + 355 km do + 330 km

polnjenja odstopajo.

SKODA ENYAQ iV

@
7h
Audi Q4 e-tron

do + 438 km

Audi e-tron GT
do +428 km

POLNI

Polnilnice v hotelski garazi so na voljo vasim gostom, lahko pa z njimi poskrbite
tudi za mobilnostne potrebe zaposlenih, saj jim tako omogocite polnjenje
njihovega osebnega oziroma sluzbenega elektri¢nega vozila. Mogoce je
pricakovati, da bodo vasi gostje svoje avtomobile vecinoma polnili ponoci, ¢ez dan
pabodo polnilnice lahko na voljo za potrebe vase interne mobilnosti. Koliko pa

se na njih sploh lahko napolni elektri¢no vozilo - na primer medtem ko vas gost

Ca
8h
CUPRA BORN

do + 426 km

Audi Q4 e-tron
do + 466 km

* Podatki o polnjenju na 22-kilovatnih polnilnicah AC se nanasajo na mo¢ 11 kilovatov, s katero se polni vecina elektri¢nih avtomobilov
na trgu. To je svojevrsten standard najsodobnejsih elektri¢nih avtomobilov za polnjenje na polnilnicah AC. Le redki avtomobili z mo¢mi



Hitra polnilnica

Volkswagen ID.3

do +426 km v manj kot v dveh urah na DC
polnilnicah z nazivno mogjo 30 kW, 50 kW, 75
kW in 175 kW.

Volkswagen ID.4

do +522 km v manjkot v treh urah na DC
polnilnicah z nazivno mo¢jo 30 kW in v manj kot
dveh urah na DC polnilnicah nazivne moci 50
kW, 75 kW in 175 KW.

CUPRA BORN

do +426 km v manj kot v dveh urah na DC
polnilnicah z nazivno mo¢jo 30 kW, 50 kW, 75
kWin 175 kW.

SKODA ENYAQ iV

do + 537 km v manj kot v treh urah na DC
polnilnicah z nazivno mo¢jo 30 kW in v manj kot
dveh urah na DC polnilnicah nazivne moci 50
kW, 75 kW in 175 kW.

Audi Q4 e-tron

do +466 km v manj kot v treh urah na DC
polnilnicah z nazivno mo¢jo 30 kW in v manj kot
dveh urah na DC polnilnicah nazivne moci 50
kW, 75 KW in 175 KW.

Jej&polni

Audi e-tron

do +441 km v manj kot v treh urah na DC
polnilnicah z nazivno mog¢jo 30 kW in v manj kot
dveh urah na DC polnilnicah nazivhe moc¢i 50
kW, 75 KW in 175 kW,

Audi e-tron GT

do +488 km v manj kot v treh urah na DC
polnilnicah z nazivno mogjo 30 kW in v manj kot
dveh urah na DC polnilnicah nazivhe moc¢i 50
kW, 75 KW in 175 kW,

** Pri polnilnicah DC so moc¢i polnjenja odvisne od razpoloZljive prikljuéne mogi, nazivne mogi polnilnice (DC 30 kw, DC 50 kW, DC 75 kW in DC 175 kW) ter najvecje moci
polnjenja, ki jo zmore posamezni avtomobil. Dolo¢eni avtomobili na posamezni polnilnici zato ne izkoristijo na polno razpoloZljive moci. Mo¢ polnjenja je odvisha $e od
polnosti baterije, okolis¢in polnjenija in sloga voznje neposredno pred polnjenjem. Tako je vklju¢ena vecina scenarijev polnjenja na DC oziroma hitrih polnilnicah. Le redki
elektricni avtomobili — tisti, ki ne sodijo med najbolj mnozi¢no prodajane — niso zajeti v obmod¢ju moci, za katere smo zapisali ¢ase polnjenja in pove¢anja dosega. Oceno
¢asa polnjenja smo izra¢unali na osnovi tovarniskih napovedi porabe in dosega po standardu WLTP. Zapisane vrednosti so priblizki in se v vsakdanji vozniji in polnjenju
lahko razlikujejo od dejanskih, predvsem zaradi okolis¢in in sloga voznje.

9
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POMEMBNE INFORMACIJE
GLEDE CASOV POLNJENJA
V CLANKU SPI&POLNI

Predstavljamo case
polnjenja in povecanja
dosega elektri¢nih avto-
mobilov, od klasi¢nega
avtomobila nizjega sre-
dnjega razreda (Volkswa-

gen 1D.3), do velikega
elektri¢cnega SUV-a (Audi

e-tron) in ekstremno $por-
tnega elektricnega avto-
mobila (Audi e-tron GT).
Poraba in velikost baterij
ter od njiju odvisni casi
polnjenja in povecanja
dosega vecine drugih ele-
ktri¢nih avtomobilov so
primerljivi z vrednostmi,
veljavnimi za avtomobile,
primerljive po velikosti in
zmogljivostih. I1zjeme so
le manjsi elektri¢ni avto-
mobili z manj zmogljivimi
baterijami in skromnej-
8im dosegom, namenjeni
predvsem mestni in ob-

mestni vozniji.

Zapisani podatki so prib-
lizki, prerac¢unani na osno-
vi tovarniskih podatkov.
V vsakdaniji voznji, pred-
vsem v ekstremnih vre-
menskih pogoijih in ob po-
sebej dinami¢ni vozniji, so
odstopanja od navedenih
vrednosti lahko vecja.

Kaj vam
ponujamo?

Naj vam strokovnjaki MOON svetujejo, kaksna polnilnica je
najbolj smotrna za vas in potrebe vasih gostov. Kaksne polnilnice

vam torej ponuja znamka MOON?



Spi&polni

Polnilna postaja MOON Power Polnilnica MOON Community Polnilni steber MOON AC Charger
Charger 75-300

To je najboljSa kombinacija tehnologije, Polnilni steber za vsako lokacijo ponuja razli¢ne
To je individualna in vsestranska resitev za oblikovanja, funkcionalnosti in povezljivosti, izvedbe opreme in sodobno ohisje, ki je
najhitrejSe polnjenje. Polnilni sistemi DC zdruzena v eni najnaprednejsih polnilnih postaj odporno proti viemenskim vplivom. Dve polnilni
MOON so na voljo v dveh velikostih ohisja z na svetu. Polnjenje elektri¢nega vozila je varno, mesti omogocata hkratno polnjenje dveh vozil,
mocjo od 75 do 300 kilovatov. Mogoca je tudi  preprosto in predvsem hitro. Polnilno postajo in sicer zmocjo do dvakrat 22 kilovatov. Na
konfiguracija s polnilnim kablom za poc¢asno  lahko povezete tudi v sistem javnih polnilnic in voljo sta dinami¢no upravljanje obremenitve in
polnjenje AC z moc¢jo do 22 kilovatov. tako vaso polnilno postajo daste na razpolago nadzor nad polnjeniji.

SirSemu krogu uporabnikov. Omogoca
polnjenje zmocjo do 22 kilovatov, dinami¢no

upravljanje in nadzor nad polnjenii.

Polnilne postaje se lahko povezejo tudi v inteligentno skupino in skupaj delujejo kot ena polnilna
postaja. Druga drugi uravnavajo polnjenje in prilagajajo skupno mo¢ polnjenja, da se priklju¢na mo¢
ne preseze.

DOBRO JE VEDETI: ne glede na najvecjo moc¢ in Stevilo vozil oziroma polnilnic ne bo priSlo do preobremenitve elektricnega
prikljuéka. Polnilnice MOON so namreé pametne in imajo dinamiéno vodenje (Load Guard).
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OKvirni izracun investicije in prihranka

Popolna simbioza: e-hranilnik MOON

Hranilnik elektri¢ne energije je baterija (z vso potrebno krmilno elektroniko), v ka-
tero lahko za¢asno shranite vso €isto solarno elektri¢no energijo, ki jo proizvede
fotovoltaicni sistem, ali energijo iz omrezja in jo uporabite takrat, ko je vasa pora-
ba veéja od trenutne zmogljivosti sonéne elektrarne. Se boljsi u¢inek ima hranil-
nik pri nizanju koniéne mo¢i elektri¢nega priklju¢ka (torej mog¢i, glede na katero
za prikljuéek z merjenjem moéi plaéujete omreznino oziroma obraéunsko mog).
V trenutkih, ko bi zaradi vecje porabe lahko presegli najvecjo mo¢ prikljucka, si
tako pomagate z energijo, shranjeno v hranilniku. Zato ima elektri¢ni priklju¢ek
lahko manjsSo prikljuéno in obracunsko mo¢, kar pomeni, da vas bo stal manj in
boste zanj placevali nizjo omreznino. Ob izpadu elektricnega toka lahko sistem
vzpostavi samostojno omrezje, ki zagotovi nadaljnjo oskrbo z elektri¢no energijo.
Hranilniki elektri¢ne energije MOON se lahko vkljucijo v sisteme upravljanja ener-
gije in tako pripomorejo k zmanj$anju stroskov elektrine energije.

*Osnovna barva hranilnika je temno modra, bela je na voljo kot opcija.







Odgovarijata:

Bostjan Vidovi¢

direktor prodaje in marketinga,
Porsche Finance Group Slovenia
in Borut Cresnik

vodja oddelka Upravljanje voznega parka,
Porsche Finance Group Slovenia




Kaj pa

denar?

Nakup polnilnice, lastne sonc¢ne elektrarne, hranilnika elektri¢ne energije, pa

tudi elektri¢nega vozila bo lazji s pomocjo podjetja Porsche Finance Group

Slovenia. Ponuja namrec celostne finan¢ne storitve za znamko MOON in

avtomobilske znamke pod okriljem Porsche Slovenija. Pogovorili smo se

z Bostjanom Vidovicem, direktorjem prodaje in marketinga, ter Borutom

Cre$nikom, vodjo oddelka Upravljanje voznega parka.

Recimo, da imamo hotel in razmisljamo o tem, da bi ponud-
bo razsirili tudi s polnilnicami za elektricne avtomobile. Kako
nam pri tem finanénem zalogaju lahko priskoc€ite na pomo¢?
V Porsche Finance Group Slovenia odli¢no sodelujemo z
uvoznikom Porsche Slovenija d. o. 0., ki to podrocje pokriva
v okviru oddelka za e-mobilnost MOON. Primarno predla-
gamo, da se o optimalni izbiri polnilnih postaj MOON in
postavitvi primerne infrastrukture posvetujete tam. Po
ugotovitvi vasih potreb in z njimi povezane vrednosti in-

vesticije vam bodo pripravili ustrezno ponudbo financira-
nja, temeljeco na ugodnem kreditnem poslu, saj menimo,
da gre za infrastrukturo, ki bo v trajni lasti investitorja. Da
finanéni zalogaj ne bo preve¢ posegal v likvidnost poslo-
vanja na mesecni ravni, lahko pogodbo o financiranju skle-
nete z ro¢nostjo do deset let. Vsekakor predlagamo nakup
polnilnih postaj vkljuéno z vgradnjo. Prepri¢ani smo, da je
to najprimernejsa izbira. Seveda smo v Porsche Finance

Group Slovenia pripravljeni financirati oboje.

Spi&polni
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Kaj pa, ¢e bi pri znamki MOON isto¢asno Zeleli kupiti Se
son¢no elektrarno?

Pri son¢nih elektrarnah predlagamo popolnoma enak pristop
kot v primeru polnilnih postaj. Po ugotovitvi vasih potreb in
moznosti postavitve son¢ne elektrarne MOON vam bomo
izdelali ustrezno ponudbo financiranja, pri ¢emer tudi tukaj
finan¢na konstrukcija temelji na ugodnem kreditnem poslu
z ro¢nostjo do deset let. Predlagamo, da polnilne postaje in
son¢no elektrarno kupite istoc¢asno, saj se oba produkta lahko
zdruzita v eno pogodbeno razmerje. Tako boste v vsakem
trenutku seznanjeni tako s celotno vrednostjo investicije kot s

finanéno obremenitvijo, ki izhaja iz nje.

So za polnilnice in elektrarne na voljo tudi kak$ne drzavne
spodbude in ali moramo zanje poskrbeti sami?

Za son¢ne elektrarne so pod razpisnimi pogoji na voljo tudi
drzavne spodbude v okviru dejavnosti Eko sklada. Prednost
odlocitve za nakup sonéne elektrarne MOON je tudi v tem,
da Porsche Slovenija d. o. 0. pod okriliem znamke MOON
poskrbi za pripravo in oddajo vloge za finan¢no spodbudo.
To preprosto pomeni, da ni treba, da se s tem postopkom
ukvarjate sami. Tako lahko svoj ¢as posvetite zgolj poslu.

Je Se kaksna finanéno-racunovodska posebnost, povezana
z elektricnimi polnilnicami in sonénimi elektrarnami, na
katero bi nas opozorili, ker je dobro, da se je zavedamo?

Ocenjujemo, da nabava elektri¢nih polnilnic in/ali son¢ne
elektrarne v finan€no-racunovodskem smislu poteka enako
kot vsaka druga investicija. Sicer se nalozba v sonéno
elektrarno v povprecju povrne v osmih letih s prihrankom pri
elektri¢ni energiji, Zivljenjska doba tovrstne elektrarne pa je
trideset let in vec. Glede na to, da je investitor tudi potencialni

prejemnik subvencije, menimo, da je nasa oblika financiranja

temu primerno prilagojena.

Ce bi se pri nas odlogili postaviti polnilnice za goste, bi bilo
smiselno razmisljati tudi o lastnih sluZzbenih e-vozilih. Kako je
v tem primeru z davénimi olajSavami, bonitetami in seveda,
kaksne finan¢ne produkte imate na voljo?

V Porsche Finance Group Slovenia lahko zagotovimo ne le
financiranje nakupa ali najema vozil, ampak tudi pripadajo¢e
storitve za vse produkte. Pri vozilih tukaj govorimo o



Spi&polni

sklada, ki zdaj znada 4.500 evroy, in znizana stopnja bonitete
za elektri¢na sluzbena vozila (0,3 namesto 1,5 odstotka). Z
zanimanjem pa spremljamo tudi spremembe zakonodaje v
okviru elektri¢nih vozil in DDV-ja.

Ce gost pride k nam z letalom, ali mu lahko omogoé&imo
uporabo elektricnega avtomobila z izposojo v vasem
sistemu sharetoo? Kako bi nam kot hotelirjem ta storitev
lahko prisla prav?

S sistemom sharetoo pokrivamo tri stebre mobilnosti. Prvi
steber so kratkoro&ni najemi vozil, drugi je klasi¢ni car sharing
z digitalno souporabo vozil, tretji pa je avtomobilska naro¢nina
z mesecnim pavsalom; gre torej za fleksibilno mobilnost.
Skupaj z naro¢nikom lahko za konéne uporabnike oblikujemo
resitev, ki bo glede na tip gostov in vizijo hotelirja najbolje
zaokrozila ponudbo v primeren paket. Z nekaj hotelirji ze
usklajujemo tako imenovano ponudbo sleep & drive, pri kateri
sharetoo kot projektni partner bodisi stalno zagotavlja vozilo
na izbrani lokaciji bodisi priskrbi vozilo po potrebi, medtem
ko v primeru vecje flote vozil omogoca tudi rezervacijo in

upravljanje vozil z mobilno aplikacijo.

operativnem lizingu, pri katerem stranka ob izteku vozilo vrne

in ne nosi rizikov njegove nadaljnje prodaje, ali o finan¢nem
najemu, pri katerem pa ob poplacilu vseh obveznosti vozilo
postane lizingojemal€eva last. Ponujamo tudi popolne storitve
upravljanja voznega parka, kot so vzdrzevanje, zavarovanje
in drugo, vkljué¢no s funkcionalnostjo placevanja e-polnitev
z uporabo placilne kartice Porsche Group Card v okviru Ve Informaci nax
polnilne storitve MOON charge. Vsekakor je pri oblikovanju
ponudbe pomembno, da se upostevajo vsi mogociin vdanem

trenutku razpolozljivi vidiki olaj$av, na primer subvencija Eko
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resitve na podrocju e-mobilnosti.

SEAT cuPRrRA




